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体の70%

PROJECT VISION
GLION

Car Selection

Long Vision
2025年3⽉31⽇までに
GCSをEC化させ
グループ全体の

中古⾞総販売台数の
70%をGCSで達成する

Short Vision
グループ全販社の在庫を
共有在庫として扱い

各社で拡販できる状態にする



背景【コロナ禍での自動車業界】
GLION

Car Selection

【2020年度上期の自動車売り上げ】
日本全国の国産車の販売台数/昨年比

GLIONグループにおける
輸入車・国産車の販売台数/昨年比

新車販売は大打撃を受けていますが、
中古車販売は打撃が少ないことが見
て取れます。そのような中、GLIONグ
ループは、新車登録台数は全国平均
と比べるとプラスになっているものの、
中古車においてはまだまだアプロー
チできる可能性を秘めています！！

中古車販売の減少率が低い要因は？！



背景【GLION Car Selection の役割】
GLION

Car Selection

GLIONグループのスケールメリットを最大限に活かすことのできる、GLION Car Selectionですが、
現状では様々な問題点があると考えられています。課題はどこにあるのか…

コロナ禍において中古車の需要が高まっている中、GLIONグループが
お客様のニーズに応えていくにはどのような施策が必要であるのか。

その一手として…



の課題点

GCSの基盤

グループ各社の在
庫がGCSに全て反

映されていない

社員の理解

使い方の理解不
足、運用ルールの

曖昧さ

社員の意識

お客様のニーズに
合わせて自社ブラ
ンド以外も販売す

る意識が希薄

GLION Car Selection

GCSが現場で運用されない理由は…



の課題からアクションへGLION Car Selection



の目的と強み

【GCSとは】GLIONグループ総在庫約7,000台の良品質在庫車の中から

お客様のご希望に合わせた最適のご提案ができる中古車販売支援ツール

グループ各社の

在庫をGCS内で

可視化

店舗在庫だけに留まらず

グループ共有在庫として

商談を行う事が出来る

グループ内の豊富な商
材の中から新たに仕入
れる無駄な費用・労力
をかける事無くリーズナ
ブルにお客様へ提案

する事が可能

GLION Car Selection
【目的】GCSを通じて自社ブランドだけではなく、

グループ全ブランドを販売する意識とスキルを身に付けること



の意義

ご来店されたお客様が

１. 自社ブランド以外 ２. 他社の在庫車両との比較検討中

の場合であってもGLION Car Selectionを利用すれば自社グループの豊富な在庫の中
から商談に当て込めることが出来ます。

昨今のコロナ禍で来場が減る一方の中で非常に大切な1件の商談チャンスを無駄にす
る事無く他社へ逃がさずに自社で完結させることが出来る大変有効なツールとなります。

GLION Car
Selection



利用にあたってのメリット -WIN-WIN-WIN-

［店舗］
店舗としての在庫を
抱えることなく営業が
出来る為、リスクを負わ
ずに良品質車を幅広く
選べることで、お客様
を逃がしにくい

［お客様］
18ブランドを取り扱う
車の総合商社として、
購入後のアフターケア含め
安心安全な車を購入できる

［GLIONグループ］
在庫を共有することで
無駄な仕入れを減らす
ことが出来るので、
会社の資産運用
において有効的

WIN

WIN

WIN
顧客

店舗



商談提案優先順位

②GLION Car Selection：お客様と希望車両検索

2-1) 希望の車種が見つかった場合

＝GCSサイト上でログインして見積り

2-2) 希望の車種が見つからなかった場合

＝AA等を利用した注文販売の提案

①店頭商談：お客様来店時に検討中車種のヒアリング

※自店に無い車種/ブランドの際にGCSを必ずお声掛け

④AS・AN等の業販サイト

③AA注文販売［在庫車両情報の入力をお願いします］
Quick×Quick PRO.へ入力後に店頭プライス、業

販価格、評価点数を記載頂く事でサイトへ反映され、
グループ社員はもちろん全ての皆さんが閲覧でき

る状態となり商談チャンスを掴む事が出来ます。



トップページへアクセス
［ブランド/ボディタイプ/価格］

の3種類から選ぶことが出来ます

メーカー・車種名等
詳細な検索条件を選択

条件に合った車両
が表示されます① ③②

ブランド

ボディタイプ

価格

※ログインすることで見積、パンフレット
印刷、識別番号が確認できます

【Point】QQPと同じIDでログイン可能

GCSでお客様希望車種が見つかった場合
【GLION Car Selection 使用/運用方法 ①車両を探す】



QQP見積書画面に遷移するので
見積を作成頂けます④ 車輛の詳細をご確認ください

ここから見積も可能です（見積するをクリック）

※TOPページでログインしない場合、詳細
ページにもログインボタンが表示されます

⾒積する

印刷

④-1

見積り作成時の
注意点

1.車両状態、加
修の必要・ 不
必要の判断

2.整備の有無
を加味

3.上記を踏まえ
て見積りを作成

※ 記載金額は小
売価格となり、業
販価格は識別番
号から確認

※ グループ間で
の仕切り価格は
業販価格よりも下
で設定する

GCSでお客様希望車種が見つかった場合
【GLION Car Selection 使用/運用方法 ②見積作成】



④

⾒積する

印刷

印刷ボタンをクリックする

④-2 パンフレットを印刷する

※展開図が出品店で
ご入力がない場合は、
空の展開図が表示さ

れます。

GCSでお客様希望車種が見つかった場合
【GLION Car Selection 使用/運用方法 ③展開図など確認】



④

⾒積する

印刷

識別番号を確認する（業販価格の確認）

【識別番号で業販価格を確認する見方】

一番右が １０万の位、
右から２番目が 百万の位、
右から３番目が 千円の位
右から４番目が １万の位
（左記の場合、98万円が業販価格となります）

Quick×Quick PRO.への

車両入力の徹底

1.小売価格・業販価格の入力

2.車両展開図のアップロード
(展開図への傷などのご入力も

徹底お願い致します)

GCSでお客様希望車種が見つかった場合
【GLION Car Selection 使用/運用方法 ④業販価格確認】



グループ内運用ルール① 【商談の際のフロー】

商談スタッフは

上長もしくは会社担当者から

↓

在庫拠点もしくは会社担当者へ

「在庫確認」を行う
※スタッフ間でのやり取りは行わない

＝



通常の場合

※AA仕入れ車両

• グループ価格(仕切価格)は、

落札価格(仕入原価)

＋
付帯費用

(自動車税/陸送費/加修費)

＋
手数料

完全一律10,000円(税別）
とする

施策登録車の場合

• オークション相場を基本
にモラルを持って

売り手側で設定

長期在庫車の場合

※国産車：90日以上経過車両

※輸入車：150日以上経過車両

• 基本は

当人同士の
相対で決定

※折り合いがつかなけれ

ば第3者(事業部長ク
ラス)で判断

グループ内運用ルール② 【車両の移動ルール】



グループ内運用ルール③ 【実績入力方法】

GLION Car Selection きっかけおよび 通販での受注成果実績入力
国産車(中古車) 2020年4⽉ 2020年5⽉ 2020年6⽉ 2020年7⽉ 2020年8⽉ 2020年9⽉

販売台数 受注 登録 受注 登録 受注 登録 受注 登録 受注 登録 GCS 通販 受注 登録

1 実績 奈良⽇産 48 63 73 48 102 100

2 実績 スズキ中兵庫販売 26 30 42 23 40 43

3 実績 奈良スズキ 26 24 36 27 34 36

4 実績 ⼤阪中央スズキ 6 6 3 1 2 3

5 実績 琉球三菱 26 23 46 40 47 42

事業部合計 132 146 200 139 225 224 0 0 0 0 0 0

1 計画 奈良⽇産 110 110 105 105 115 115 125 125 110 110 145 145

2 計画 スズキ中兵庫販売 23 23 39 39 41 41 41 41 40 40 79 79

3 計画 奈良スズキ 38 43 45 48 42 55 50 50 46 36 54 67

4 計画 ⼤阪中央スズキ 2 2 4 4 5 5 5 5 3 3 8 8

5 計画 琉球三菱 30 30 39 39 48 48 42 42 39 39 45 45

事業部合計 203 208 232 235 251 264 263 263 238 228 331 344

2019年4⽉ 2019年5⽉ 2019年6⽉ 2019年7⽉ 2019年8⽉ 2019年9⽉

1 前期 奈良⽇産 78 88 101 94 116 100 105 121 82 85 120 125

2 前期 スズキ中兵庫販売 36 37 42 74 36 46 53 50 43 36 56 57

3 前期 奈良スズキ 22 30 28 31 24 17 30 23 44 39 30 41

4 前期 ⼤阪中央スズキ 1 1 2 1 1 2 3 3 2 0 0 0

5 前期 琉球三菱 22 25 29 28 35 35 32 38 33 32 33 35

事業部合計 159 181 202 228 212 200 223 235 204 192 239 258

↑こちらへの
受注入力をお願いします

［定義］
・GCS：ジーライオン
カーセレクションきっかけ、
もしくは、活⽤しての受注
成果
・通販：⾮接触による販売
受注成果。オンライン商談、
LINE商談、メールや電話の
みの通販含



GLION Car Selectionに関する問い合わせ

・責任者：スズキ中兵庫販売 小林社長
・副責任者：国産車ディーラー事業本部 田代事業本部長

【GLIONグループ 広報ユニット】
・窓口担当者：立山(タテヤマ)
☎ 078-321-2660(平日10:00～18:00対応)
✉ pr@glion.co.jp


